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CLEANs metode til innovative løsninger

Konkurrencepræget dialog

• Anvendes ved komplekse kontrakter, fx store 
infrastrukturprojekter, hvor den offentlige myndighed ikke fra 
starten kan fastlægge de tekniske specifikationer. 

• Skal indbyde mindst 3 kandidater til dialog, hvor de endelige 
tekniske, juridiske og økonomiske aspekter fastlægges. 

• Efter dialogen indsender kandidaterne deres endelige bud.

europa.eu
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Komplekse kontrakter

• ”når den ordregivende myndighed ikke er i stand til [...] objektivt 
at præcisere de tekniske vilkår, der kan opfylde deres behov og 
formål, og/eller ikke er i stand til objektivt at præcisere de retlige 
og/eller finansielle forhold i forbindelse med et projekt.”

Konkurrence og Forbrugerstyrelsen, 

Standardmodel for offentlig-private partnerskaber (OPP), 2014 

Proces

Fase 1: 

• Forsyningsgrundlag for anlæg: mængder m.v.

• Fastlægge krav til anlæg: sorteringseffektivitet m.v.

• Aftaler med kommuner og affaldsselskaber: levering af plastaffald 

• Interesse fra virksomheder: aftagere af sorteret plast 

Fase 2:

• Udarbejde og offentliggøre udbudsbekendtgørelse 

• Prækvalifikation af ansøgere (min. 3)

• Udlevere udbudsmateriale 

• Dialog 

Fase 3:

• Udarbejde endeligt grundlag for afgivelse af tilbud 

• Tilbudsfasen 

• Afgivelse af tilbud 

• Tilbudsevaluering og tildeling af kontrakt 
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Fase 1: Forsyningsgrundlag og business case

• Vurdere den plastmængde, som et anlæg skal have adgang til

• Finde en maksimumspris, som kan indgå i kontrakten mellem 
kommuner og CLEAN om levering af plastaffald

• Finde teknologisk ambitionsniveau for et sorterings- og 
oparbejdningsanlæg, herunder evt. risikovillig medfinansiering 
(annonceres ved prækvalifikationen)

• Kontrakt med andre kommuner, regioner og affaldsselskaber om at 
lade deres plastaffald indgå i udbuddet.

Plast fra husholdninger
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Plast potentiale Opdeling på typer

Other plastic

PVC

Tubs, buckets, boxes

Kitchenware

Toys

Other f ilm

Other bags

Waste bags and sacks

Shopping bags

Heavy f ilm/wrapping

Other rigid packaging

Other packaging (EPS)

Paint buckets (empty)

Flowerpots

Lids

Sliced meat packaging

Trays, other food

Trays, meat (incl. EPS)

Pots and tubs (chemical)

Pots and tubs (vinegar)

Pots and tubs (food)

Plastic bottles (food)

Plastic bottles (drinks)
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Erfaringer fra sortering af hård plast 
– behov for et anlæg
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Mulige krav

• Sortering i et antal polymerer 
(fx PET, HDPE, PP, PS og 
LDPE)

• Renhed af polymerer 

• Minimere restaffaldsmængde 
(RDF) og mixed plastic

• Pris per ton sorteret

• Gerne deltage i forsøg og 
innovation af genanvendelses-
teknologier
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Tidsplan

1kv 2kv 3kv 4kv 1kv 2kv 3kv 4kv

Fase 1: Forsyningsgrundlag

1.1 - Markedet: kortlægge mængder af plastaffald

1.2 - Afklaring af juridisk grundlag for at indgå kontrakter

1.3 - Indgåelse af kontrakter/tilkendegivelser med kommuner/selskaber

1.4 - Indhente interessetilkendegivelser fra virksomheder (aftagere)

Fase 1: Business case, afsætning og fremme af interesse 

2.1 - Fastlæge teknologiske og forretningsmæssige krav i udbudsmateriale

2.2 - Formulering af prækvalifikationsmateriale 

2.3 - Løbende facilitering, formidling og dialog med nøgleaktører

Fase 2: Prækvalifikation, konkurrencepræget dialog og endeligt udbudsmateriale

3.1 - Afklaring af organisation bag udbud

3.2 - Offentliggørelse af prækvalifikationsmateriale

3.3 - Valg af prækvalificerede virksomheder/konsortier 

3.4 - Iværksættelser af konkurrencepræget dialog

3.5 - Udfærdigelse af endeligt udbudsmateriale

Fase 3: Udbud, udvælge vinder og kontrakt

4.1 Publicering af endeligt udbud

4.2 Udvælge vinderforslag, herunder honorering

4.3 Kontrakt om implementering
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